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ASÍ SE HABLA EN PÚBLICO 
Seminario Web 

 

 

4 horas 
 
INTRODUCCIÓN 

Esta conferencia es de las más efectivas del mundo  Se basa en el libro  Así 

se Habla en Público, de  Germán Díaz Sossa e incluye las técnicas más 

avanzadas, conocidas directamente por el autor en los institutos Dale Carnegie 

y Og Mandino, en diferentes países  
 
 
OBJETIVOS 
 Mejorar su capacidad de hablar en público 

 Aprender a hacer presentaciones eficaces y vendedoras 

 Aprender a hacer presentaciones de alto impacto 

 Capacitarse para vender ideas, lecciones, conocimiento, productos y 

servicios mediante la comunicación. 
 

A QUIÉN VA DIRIGIDO 
 
La conferencia está orientada a cualquier persona interesada en mejorar sus 

cualidades de vendedor, docente de cualquier nivel, maestro de ceremonias, con 

puestos ejecutivos, profesionales que les corresponde hacer presentaciones en 

su trabajo o estudios. 
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METODOLOGÍA: CURSO EN LÍNEA 
Duración: 4 horas académicas 
 
Esta conferencia se desarrollará a distancia y en línea (no presencial). 
 
 

CONSTANCIA DE PARTICIPACION 
Cada participante recibirá una constancia (diploma) de participación. 
 
 
 

TEMAS DE LA CONFERENCIA 
 
 

1. PROBLEMAS QUE AQUEJAN AL CONFERENCISTA NO 
PREPARADO 
 Entusiasmo, actitud vendedora 

 Contacto visual, muletillas, expresión corporal 

 Manejo de los nervios físicos y psíquicos en conferencias, presentaciones 

o clases  

 Seguridad 

 Cómo persuadir y vender 

 Qué hacer frente al sudor, a ruborizarse o la resequedad en la boca. 

 El temblor 

 La mente en blanco. 

 

2. ESTAR LISTO PARA EL BUEN MANEJO DE: 
 Ordenación de ideas 

 Manejo de la voz y la respiración 

 Correcta utilización del micrófono 

 Mejora de la comunicación con los clientes 
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 Ordenación de una  improvisación 

 Manejo del escenario  e influencia sobre  el auditorio 

 Cómo darle fuerza a la comunicación y al mensaje 

 Cómo convencer 

 La presentación personal 

 Manejo de auditorios agresivos 

 Técnicas para disminuir la ansiedad 
 
 

 
PERFIL DEL INSTRUCTOR 
 

El autor tiene una experiencia de  más de 35 años en esta profesión 

y ha capacitado en seminarios talleres y conferencias masivas a unas 37 mil 

personas.      

 

Germán Díaz Sossa  dicta específicamente este tema en diplomados 

y postgrados en universidades,  entre las que destacamos de Colombia, La 

Sabana, Forum,  Rosario,  Cesa Incolda, Andes  y la universidad Santiago 

de Cali.    
 

Realizó radio y trabajos especiales en el servicio Latinoamericano de 

la BBC de Londres  

 

Ha escrito y es corresponsal de la revista Selecciones del Reader's 

Digest, la más vendida del mundo, con cerca de 30 millones de ejemplares 

y cien millones de lectores   

 

Es comunicador, profesor universitario y conferencista desde hace más 

de 35 años  
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Mensualmente escucha y perfecciona centenares de exposiciones de 

profesionales, aficionados y principiantes 

 
Es autor de 18 libros, en papel y digitales, entre los que figuran  

 Así se Habla en Público 

 Líderes que Enseñan 

 Hable en público para servir No para lucirse 

 Páginas Sabias 

 El Poder Vendedor de la Atención Telefónica 

 Hablar bien en público Sí se puede,  

todos ‘Best sellers’ en Colombia y otros países  

 

Ha obtenido los galardones más importantes que se otorgan en el 

mundo entero a comunicadores de habla hispana: 

*Mención Especial de la Sociedad General de  Autores de España 

*Correalizador del trabajo "Regalos Para los Niños del Putumayo", Premio 

Nacional Simón Bolívar 1986 

*Premio Hispanoamericano ORTEGA Y GASSET, concedido por el diario EL 

PAIS de España 

*Premio Mundial "Rey de España" 1992 Este galardón le fue entregado por 

el Rey Juan Carlos de Borbón y la Reina Sofía, en el Palacio de La Zarzuela, 

en Madrid, España 

*Miembro de la Red Latinoamericana de  Conferencistas, afiliada a la 

National Speakers Association y a Audio Publishers Association Con 

estudios en los institutos mundiales  Og Mandino y Dale Carnegie  
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